Выручка по ФСБУ 9/2025: объясняем новую логику на примерах

С 2027 года все компании будут применять ФСБУ 9/2025 «Доходы». До старта меньше полугода, подготовить учетную политику и перестроить работу стоит заранее. Главное изменение: момент признания выручки больше не привязан к переходу права собственности — теперь важен переход контроля. Из-за этого выручку в ряде случаев придется признавать раньше, чем привыкли. Один измененный критерий перестроил всю логику — разбираем с Алексеем Ивановым, как теперь работает каждый этап.
Алексей Иванов — участник разработки федеральных стандартов бухгалтерского учета. Основатель образовательного проекта «Переводчик с бухгалтерского». Автор трех монографий, более 100 научных статей и бестселлера «Бухгалтерия для небухгалтеров», к. э. н., доцент.
Что изменилось в критериях
Рассмотрим пять критериев признания выручки по новому стандарту (п. 12 ФСБУ 9/2025). Четыре из них — развитие прежних правил из ПБУ 9/99. Пятый — принципиально новый. Раньше момент признания выручки был привязан к переходу права собственности на товар или продукцию, к выполнению работы или оказанию услуги.

Для бухгалтера все было понятно: подписали акт приема-передачи — право собственности перешло — критерий выполнен. Теперь условие другое: к контрагенту должен перейти контроль над продукцией. Контроль подразумевает, что контрагент может:
— определять, как использовать продукцию;
— получать от нее экономические выгоды;
— ограничивать доступ других лиц к использованию и выгодам.

На практике это означает: бухгалтер анализирует условия договора и состояние продукции на отчетную дату. Автоматической привязки к юридической форме больше нет. Право собственности перешло — скорее всего, контроль тоже. Но контроль может перейти и раньше — до перехода права собственности и даже до физической передачи продукции покупателю.
Пример 1. Продукция на складе, но контроль уже у покупателя
Компания заключила договор: по заказу покупателя производит партию продукции. По условиям договора всю партию продукции передадут после полного изготовления. Но покупатель вправе приехать и забрать готовую часть в любой момент. Продавец не может продать изготовленное другим клиентам. На отчетную дату продукция лежит на складе продавца.
Способ использования определяет покупатель: он может забрать продукцию или оставить на складе. Раз покупатель может распоряжаться ею — он получает экономические выгоды. Он же ограничивает права третьих лиц: никто другой не может забрать со склада продукцию, изготовленную по конкретному договору.
На отчетную дату контроль уже у покупателя. Если остальные критерии выполнены — бухгалтер признает выручку.
Два способа признания выручки
Пункт 18 ФСБУ 9/2025 предусматривает два способа признания выручки:
1. В момент передачи контроля над продукцией контрагенту.
2. По мере передачи контроля над продукцией контрагенту.

Стоит отметить, что это не альтернативные способы признания выручки по усмотрению бухгалтера: выбор способа зависит от условий договора и характера передачи контроля. Если выручка признается в момент передачи контроля, вся сумма относится к одному отчетному периоду.

Если выручка признается по мере передачи контроля, она распределяется между отчетными периодами: в одном периоде признается одна часть, в следующем — другая, дальше — следующая. Количество таких частей зависит от того, сколько отчетных периодов затрагивает договор.
Как определить момент признания: три этапа
Первый этап — определить, как исполняется обязанность передать продукцию контрагенту. Если обязанность исполняется единовременно, выручка признается в момент передачи контроля. Например, организация изготовила партию продукции, и контрагент забирает ее всю. Это простой вариант: контроль перешел, выручка признана.

Если обязанность исполняется «в течение периода, превышающего один отчетный период», договор нужно анализировать дальше. Формулировка неудачная и требует перевода: речь идет о ситуации, когда внутри периода исполнения договора есть отчетная дата. Например, договор начали исполнять в феврале, закончили в декабре, а организация составляет только годовую отчетность. Так, можно признать всю выручку в декабре: на годовую отчетность это не повлияет.

Если исполнение договора проходит через отчетную дату, ситуация меняется. Например, договор начали исполнять в декабре, а закончили в феврале. Тогда по умолчанию часть выручки относится к отчетности прошлого года, а часть — к отчетности следующего года.

Стандарт приводит свидетельства того, что контроль передается в течение периода (п. 19 ФСБУ 9/2025). Это происходит, если:

1. Контрагент одновременно получает и потребляет экономические выгоды от продукции по мере исполнения организацией обязанности передать продукцию контрагенту. Этот вариант чаще относится к работам и услугам. Например, магазин заключил договор с клининговой организацией на три года. Клининговая организация каждый день моет полы и другие поверхности в торговом зале. Магазин ежедневно получает и потребляет экономические выгоды от этой услуги. Контроль передается по мере оказания услуги.

2. В ходе исполнения организацией обязанности передать продукцию контрагенту создается или улучшается актив, контроль над которым контрагент получает по мере его создания или улучшения. Лучший пример — стройка. Подрядчик в течение времени создает объект, который постепенно становится все более готовым. На каждую отчетную дату, пока строительство продолжается, признается соответствующая часть выручки.

3. Организация производит продукцию, которая может быть использована только для исполнения обязанности передать ее контрагенту, при этом организация обладает безусловным правом на получение оплаты исполненной части обязанности. Например, если организация начала создавать продукцию, а покупатель обязан оплатить созданную часть при расторжении договора, это свидетельствует о передаче контроля. Даже если создана еще не готовая продукция, а незавершенное производство, на отчетную дату контроль над ним может перейти к покупателю.

Второй этап — определить, превышает ли период исполнения обязанности 12 месяцев. Если превышает, переходите к третьему этапу. Если не превышает, выручка может признаваться в момент передачи контроля. Это упрощение: если срок исполнения договора меньше 12 месяцев, но внутри него есть отчетная дата, организация может не распределять выручку по мере передачи контроля.

Третий этап нужен, если по итогам второго этапа выручка должна признаваться по мере передачи контроля. Нужно определить, возможно ли определять степень готовности продукции по мере исполнения обязанности. То есть есть ли технические и организационные возможности сказать, что на отчетную дату выполнена какая-то часть работ по договору, например продукция готова на 50 процентов. Если степень готовности определить возможно, выручка признается по мере передачи контроля. Если невозможно — в момент передачи контроля.
Важная деталь
Степень готовности рассчитывается двумя способами (п. 20 ФСБУ 9/2025).
Как рассчитать степень готовности
Если степень готовности можно определить, нужно выбрать способ, которым она будет рассчитываться. Пункт 20 ФСБУ 9/2025 предусматривает два способа:
1. По доле объема продукции в натуральном или денежном измерении, контроль над которой перешел к контрагенту на отчетную дату, в общем объеме подлежащей передаче продукции.
2. По доле расходов, понесенных в связи с исполнением обязанности передать продукцию, контроль над которой перешел к контрагенту на отчетную дату, в расчетной величине общих расходов на исполнение обязанности.
Пример 2. Степень готовности продукции по объему
ООО «Мастер» изготавливает 500 кубков. На 31 декабря 2027 года готовы 200 кубков. Они лежат на складе, покупатель вправе забрать их в любой момент. Степень готовности — 40 процентов (200 кубков : 500 кубков × 100%). Это значит: 40 процентов выручки бухгалтер относит к 2027 году, оставшиеся 60 процентов — к следующим периодам.
Пример 3. Степень готовности продукции по расходам
ООО «Мастер» не может определить степень готовности по количеству кубков: часть продукции находится на разных стадиях изготовления. Себестоимость 200 готовых кубков — 1 000 000 руб. Они на складе, покупатель вправе их забрать. Еще 100 кубков в производстве, себестоимость незавершенного производства — 200 000 руб. По договору покупатель обязан оплатить всю продукцию, к производству которой продавец уже приступил, при расторжении по инициативе покупателя. Ожидаемые расходы на оставшуюся часть — 1 300 000 руб. Степень готовности — 48 процентов ((1 000 000 ₽ + 200 000 ₽) : (1 000 000 ₽ + 200 000 ₽ + 1 300 000 ₽) × 100%).
Важная деталь
Момент перехода контроля и момент, когда возникает право к оплате, могут не совпадать.
Как отражать в учете
Если выручка признается по мере передачи контроля, она признается независимо от того, предъявляется ли продукция к оплате в отчетном периоде. Момент перехода контроля и момент, когда возникает право предъявить продукцию к оплате, могут не совпадать и попадать в разные отчетные периоды.

Одновременно с признанием выручки в бухучете признается не предъявленная к оплате начисленная выручка (п. 24 ФСБУ 9/2026). В плане счетов для этого обычно используется счет 46 «Выполненные этапы по незавершенным работам». Проводка:

	ДЕБЕТ 46 КРЕДИТ 90

признана не предъявленная к оплате начисленная выручка.


Когда у организации возникает право предъявить к оплате часть продукции, по которой выручка уже признана, соответствующая часть не предъявленной к оплате начисленной выручки классифицируется в качестве дебиторской задолженности:

	ДЕБЕТ 62 КРЕДИТ 46

отражена задолженность покупателя по оплате продукции.


Если выручка признается в момент передачи контроля, применяется привычная конструкция: одновременно с признанием выручки признается дебиторская задолженность. Проводка:

	ДЕБЕТ 62 КРЕДИТ 90

отражена выручка от продажи продукции.
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